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Méklare med

koparen i fokus

Tanken &r vare sig ny eller frémmande: Kan jag som k&pare verkligen lita pé& att méklaren
inte ensidigt gynnar séljaren2 Det &r ju éindé séljaren som betalar arvodet. ..

Text: Goran B Karlsson

Fastighetsmdklaren
Malin Berggren
startade for ett
halvar sedan
"koparméklarfére-
taget” Nextplace.

Ma vara att lagar och moral ir en starkt reg-
lerande faktor. Men varje miklare har sanno-
likt mott den dér spekulanten som lite forsik-
tigt undrar vems drenden miklaren gar. Det
hela bottnar naturligtvis i bristande insikt
men 4r pa sitt sitt ocksa forstaeligt. ..

Mot den bakgrunden ir det inte sirskilt
anmarkningsvirt att en ny foreteelse slagit
rot i Sverige, nagot man kan kalla "kopa-
rens miklare”. Forst ut var miklaren Malin
Berggren som strax direfter fick sillskap
av Catharina Hillerstrom Vagli, se sid 11. Se-
dan borjan av aret driver de var sitt foretag
med inriktning pa att foretrida bostads- och
fastighetsspekulanter. De fokuserar sin verk-
sambhet pa att vara spekulantens ombud och
radgivare, eller som Malin uttrycker det: "Att
vara koparens trygghet”.

Erbjuder trygghet
For drygt ett halvar sedan blev Malin Berg-
gren registrerad fastighetsmiklare. Redan
langt tidigare, nir hon vil hade gjort sitt yr-
kesval, hade hon funderingar pa att formedla
trygghet mer 4n rena objekt.

- Idén himtade jag fran andra lander, be-
riattar Malin som nu driver det egna stock-
holmsbaserade foretaget Nextplace.

Satsar mycket tid

Som registrerad miklare har hon samma
skyldigheter som alla i branschen, och kravet
pa opartiskhet ar detsamma.

— Det kan vara svart att erbjuda en tjanst
som egentligen inte finns pa marknaden men
hittills har det fungerat bra, siger Malin. Det
hela gar till sa att en spekulant kontaktar mig
och berittar om sina 6nskemal. Sedan kollar
jag i mitt kontaktnit om nagon har objekt
som motsvarar kundens 6nskemal.

Malin soker ocksa pa Hemnet och pa mik-
larnas hemsidor, gar pa visningar och lagger
ner en hel del tid pa att fa fram objekt som
kan passa kunden. Ibland hittar hon alterna-
tiv som kanske inte motsvarar kundens alla

krav men som i
gengild erbjuder
andra mojlighe-
ter. Det handlar
ju om att fora en
dialog med kun-
den, men ocksa
med de "traditio-
nella” miklare
hon kommer i
kontakt med.

Tryggt och bekvémt
Allt detta sker till en kostnad — ett pris — hon
inledningsvis 6verenskommer med kunden.
— Givetvis dr kundens storsta fordel att
han eller hon hittar sin dréombostad tack vare
mina insatser. Men man far heller inte glom-
ma den bekvimlighet man far som kund.
Kunderna slipper ju det mesta av det jobb
som ligger bakom att leta lamplig bostad.
Pa kopet far de ocksa min kunskap om det
mesta som ror fastighetsaffirer och fastig-
hetsigande. Jag har ocksa triffat flera mik-
lare som sagt att de “avlastats” tack vare mitt
arbete. Och ingen har tyckt att jag klampat in
pa deras revir, sdger Malin med ett skratt.

Vill in pa Hemnet
Nir hon vil hittat limpligt objekt dr det kun-
dens ansvar att diskutera prisfragan.

— Jag budger inte mot siljaren och deltar
inte i nagra prisférhandlingar. Det ansvaret
vilar ju ytterst pa kunden. Men visst kan jag
ge rad och delge av mina erfarenheter, det 4ar
ju min roll.

Efter bara ett halvar som koparens ombud
kidnner Malin att hon satsat ritt.

—Ja, det har gatt bra och intresset Okar ef-
terhand som allt fler far kinnedom om min
verksamhet. Nu giller det bara att fa komma
in pa Hemnet. Jag vill girna synas dir och
forhandlar om det, men tyvarr verkar det dra
ut pa tiden. Men det 16ser sig nog, siger Malin
avslutningsvis. 1



